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digital marketing
aanvang om 9:00



1. Jouw microfoon en webcam staan uit, dit om de webinar vlot te laten verlopen

3. Klik hierna bij “aan/to” op Helpdesk, zo kan je een privégesprek starten met de helpdesk 
om eventuele problemen op te lossen.

4. Heb je vragen tijdens de webinar? Stel deze gerust in de algemene chat (EVERYONE), we 
verzamelen de vragen en beantwoorden deze achteraf.

2. Indien je problemen hebt kan je dit melden via de chatbutton

Welkom bij de Ecommerce webinar van Economisch Huis Oostende 



x x

digital marketing
overzicht kanalen



Simon Wardenier
head of digital marketing

simon.w@gblstudio



vraag:
Hoeveel LinkedIn gebruikers 

zijn actief in België?

❑ 1.3 miljoen

❑ 2.4 miljoen

❑ 3.7 miljoen

❑ 4.1 miljoen



antwoord:
Hoeveel LinkedIn gebruikers 

zijn actief in België?

4.10 Mo

actieve gebruikers
op LinkedIn

44.3%

% van de +18 bevolking
op LinkedIn



topics

+ wat is LinkedIn?

+ waarom LinkedIn?

+ hoe groeien op LinkedIn?

+ het LinkedIn algoritme

+ wat levert Linkedin op?

+ Andere opties op LinkedIn?



wat is LinkedIn



LinkedIn is een sociaal netwerk gericht op professionals

wat is LinkedIn

• 660M active users

• Platform voor professionals

• Doelgroep: 22-65+y

• Pushkanaal

• Te gebruiken voor allerlei types post en 

objectives: branding, awareness, 

conversie, sales, traffic, .. 

• Hoofdzakelijk gericht naar B2B sector.



+ Persoonlijk profiel

+ Bedrijfspagina kost voor vacatures

+ Advertentieaccount € mediakost

+ LinkedIn Premium

• Career € 29.98

• Business € 44.99

+ LinkedIn Sales Navigator € 59.99

+ LinkedIn Recruiter Lite € 89.99

Types accounts op LinkedIn



LinkedIn is een sociaal netwerk gericht op professionals

Je kan het netwerk inzetten voor onderstaande doelstellingen: 

waarom LinkedIn

+ Uitbouwen persoonlijk netwerk

+ Uitbouwen bedrijfsnetwerk

+ Professioneel communicatiekanaal richting stakeholders

+ In dialoog gaan met klanten of stakeholders

+ Deelnemen in sector- en of vakgroepen

+ (mee)bouwen aan een community

+ Genereren van relevante traffic & leads

+ Inzicht krijgen in websitebezoekers

+ Als rekruteringstool



hoe groeien 
op LinkedIn



UITBOUWEN PERSOONLIJK NETWERK

+ Importeer je persoonlijke contacten en zakencontacten.

Je kan op LinkedIn contacten importeren uit een .csv-bestand of e-mailbestand of je contactenlijst 

importeren vanuit Gmail, Outlook, …

groeien op LinkedIn



UITBOUWEN PERSOONLIJK NETWERK

+ Voeg social icons of links toe aan je persoonlijk e-mailhandtekening (& naamkaartjes).

Zowel https://mysignature.io als https://www.hubspot.com/email-signature-generator bieden heel wat opties
om een digitale handtekening te personaliseren.

BELANGRIJK: volg de regels van je bedrijf wat betreft je professionele e-mailhandtekening om consistentie
voor alle werknemers te behouden. 

groeien op LinkedIn

https://mysignature.io/
https://www.hubspot.com/email-signature-generator


UITBOUWEN BEDRIJFSNETWERK

+ Voeg social icons of links toe richting je LinkedIn bedrijfspagina, website en andere platformen. 

Bespreek dit intern om een consistente aanpak door te voeren. Je kan hier ook seizoensgebonden aanpassingen

toevoegen of tijdelijk acties en whitepapers in een banner verwerken.

groeien op LinkedIn



UITBOUWEN BEDRIJFSNETWERK

+ Tag de relevante bedrijven & personen in posts

Vraag hen om consistent de posts van het bedrijf te delen op LinkedIn 

naar hun netwerk.

Als je vanuit je bedrijfspagina rechtsklikt op een post kan je werknemers 

ook verwittigen. 

groeien op LinkedIn



UITBOUWEN BEDRIJFSNETWERK

+ Schakel werknemers in als ambassadeurs.

Als werknemers de posts van hun bedrijf delen, tonen ze dat ze actief zijn en delen ze kennis,

anderzijds zorgen ze op die manier voor een groter bereik van de post van het bedrijf. 

groeien op LinkedIn



UITBOUWEN BEDRIJFSNETWERK

+ Gebruik populare en relevante hashtags

Zo verhoog je zichtbaarheid, kans om gedeeld te worden en engagement.

Zoek naar sectorgerelateerde hashtags bij je post, doe inspiratie op bij concurrenten of sectorgenoten en klik door op 

de hashtag om te zien hoeveel volgers die heeft.

groeien op LinkedIn



UITBOUWEN BEDRIJFSNETWERK

+ VOLG populare hashtags & sectororganisaties

Volg belangrijke hashtags en sectororganisaties binnen jouw sector. Ga mee in dialoog en verhoog zo jouw 

zichtbaarheid. 

groeien op LinkedIn



UITBOUWEN BEDRIJFSNETWERK

+ Voeg een Linkedin company follow button op website

Zo maak je websitebezoekers ervan bewust dat je hier actief bent

en laat je ze toe om je in 1 klik te volgen.

groeien op LinkedIn



UITBOUWEN BEDRIJFSNETWERK

+ Groei je aantal volgers via je nieuwsbrieven

Voeg aan je email template een segment toe waarin je de LinkedIn bedrijfspagina promoot.

groeien op LinkedIn



UITBOUWEN BEDRIJFSNETWERK

+ Groei je aantal volgers via Followers campaigns (betalend adverteren)

groeien op LinkedIn



het LinkedIn
algoritme



LinkedIn algoritme
HOE KRIJG JE EEN STERK BEREIK OP LINKEDIN?

+ Post wanneer de betrokkenheid en interactie het hoogste is.
vermijd weekends en post vroeger op de dag tijdens de werkuren. 



LinkedIn algoritme
HOE KRIJG JE EEN STERK BEREIK OP LINKEDIN?

+ Vraag input in je posts aan je volgers of publiek

LinkedIn zal aan het aantal reacties en commentaren op je post tijdens de eerste uren na het posten bepalen hoe vaak 

deze getoond zal worden. 



LinkedIn algoritme
HOE KRIJG JE EEN STERK BEREIK OP LINKEDIN?

+ Reageer op reacties van volgers.

LinkedIn hecht een hoge waarde aan interactie, reageren op de reacties van volgers of klanten zal je bereik verder 

versterken.



LinkedIn algoritme
HOE KRIJG JE EEN STERK BEREIK OP LINKEDIN?

+ Gebruik call-to-actions en relevante links richting website

Maak duidelijk wat je verwacht van je doelgroep

• wil je hun mening? 

• wil je dat ze je whitepaper downloaden?

• wil je dat ze je artikel omtrent nieuwe wetgeving bekijken?

• wil je dat ze registreren voor je webinar? 

• wil je dat ze je nieuwe collectie in de webshop bekijken? 

• … 



LinkedIn algoritme
HOE KRIJG JE EEN STERK BEREIK OP LINKEDIN?

+ KISS

Keep it short and simple.

+ Verwerk je boodschap en call-to-action in je eerste zin.

+ Verwerk kerncijfers, argumenten en sterke citaten in je post.

+ Stel vragen aan je doelgroep om meer engagement te krijgen.



LinkedIn algoritme
HOE KRIJG JE EEN STERK BEREIK OP LINKEDIN?

+ Post op geregelde tijdstippen en wissel verschillende types content af. 
Wissel tussen zakelijk en entertainend en zorg ervoor dat je waarde geeft aan je volgers.



LinkedIn algoritme
HOE KRIJG JE EEN STERK BEREIK OP LINKEDIN?

+ Gebruik verschillende content formats en kies hierbij telkens het juiste medium om de boodschap over te brengen.

+ VIDEO of BEELD

+ PODCAST of DOCUMENT POST

+ POLL (via comment of met )

+ LEAD FORM of LANDING PAGE met FORMULIER

+ DOCUMENT POST of WEBINAR LINK



LinkedIn algoritme
HOE KRIJG JE EEN STERK BEREIK OP LINKEDIN?

+ Vul je bedrijfspagina correct aan en hou de informatie up to date.



Wat levert LinkedIn op?



LinkedIn reporting
WAT LEVERT LINKEDIN MIJ OP?

+ Installeer de LinkedIn Insight Tag op je website en zie welke bedrijven je website bezoeken.

Welke potentiële klanten bekijken je website, deze informatie kan handig zijn voor sales.



LinkedIn reporting
WAT LEVERT LINKEDIN MIJ OP?

+ Gebruik UTM’s, een stuk tekst die je na de URL plaatst om Google Analytics te laten weten via welke post of welk 

kanaal de gebruiker binnenkwam. 

Gebruik standaard UTM’s doorheen je bedrijf. 

https://utmbuilder.net/

https://ga-dev-tools.appspot.com/campaign-url-builder/

www.economischhuis.be?utm_source
=linkedin&utm_medium=social&utm
_campaign=webinar_linkedin

https://utmbuilder.net/
https://ga-dev-tools.appspot.com/campaign-url-builder/


Andere opties op Linkedin?



LinkedIn customer matching
HOE BEREIK IK MET ADVERTENTIES MIJN DOELGROEP?

+ Upload lijsten van klanten (GDPR-approved) of bedrijven

LinkedIn matcht die klanten of bedrijven met hun database en maakt een doelgroep van die klanten op LinkedIn of 

een doelgroep van werknemers van die bedrijven.

Je kan richting hen vervolgens adverteren. 

OF

Laat LinkedIn op basis van je huidige klanten een vergelijkbare doelgroep maken om te bereiken.



LinkedIn Advertising

Sponsored Inmail

Text ads

Dynamic ads

Sponsored ads



LinkedIn Advertising

TEXT AD SPONSORED CONTENT



LinkedIn Advertising

SPOTLIGHT AD JOB AD



LinkedIn Advertising

INMAIL MESSAGE INMAIL CHAT



LinkedIn Advertising

LEAD AD



Q & A



LinkedIn follow button
HOE VOEG IK EEN FOLLOW BUTTON TOE AAN MIJN WEBSITE

+ Vervang de data-id in onderstaande code door jouw Company ID in onderstaande code en implementeer dit op de 

website. Via onderstaande link vind je ook terug waar je die ‘Company ID’ kan vinden.

<script src="https://platform.linkedin.com/in.js" type="text/javascript"> lang: en_US</script>

<script type="IN/FollowCompany" data-id="1337" data-counter="bottom"></script>

https://docs.microsoft.com/en-us/linkedin/consumer/integrations/self-serve/plugins/follow-company-plugin

https://docs.microsoft.com/en-us/linkedin/consumer/integrations/self-serve/plugins/follow-company-plugin


specifieke vragen of meer interesse ? Contacteer ons gerust

Simon Wardenier  simon.w@gblstudio.be

De presentatie herbekijken kan op ikkoopinoostende.be

algemene vragen? Contacteer Economisch Huis Oostende

er volgt binnenkort een mail om feedback te verzamelen rond specifieke vragen en met info 

over deze sessie. 

mailto:simon.w@gblstudio

